
从大山深处的直播间到城市的
千家万户，数字赋能无限拉长了农产
品的流通半径。今年上半年，随着农
村电商基础设施持续完善，各地农特
产品“上网进城”步伐显著加快，县域
特色产业活力持续迸发。据商务大
数据监测，今年1—6月，我国农产品
网络零售额同比增长12.2%。这份
亮眼的产业成绩单，正是数字经济深
耕乡村振兴领域的生动注脚。
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本报讯 阮煜琳 中国物流与采购联
合会11日发布的数据显示，7月中国电
商物流指数为111.2点，环比回落0.2
点，电商物流迎来季节性调整。

各分项指数中，库存周转率指数、
物流时效指数、履约率指数、满意率指
数有所回升，总业务量指数、农村业务
量指数、人员指数、实载率指数、成本指
数小幅回落。

电商物流供给端稳定向好，电商物流
总业务量指数小幅回落。7月企业库存流
转效率进一步提升，库存周转率环比回升

0.4点，实现连续三个月回升；物流服务质
量稳步优化，自2月起，物流时效、履约率、
满意率连续回升。成本指数环比回落，企
业经营压力有所舒缓。7月电商物流总业
务量指数为128.4点，环比回落0.2点。

分析认为，7月电商促销活动相继
结束，平台集中促销效应逐步消退，市
场回归常态化运行，电商物流需求有所
回落，但行业运行基本盘依旧稳固。从
需求结构看，衣装服饰、美妆护肤等刚
需类商品消费基本盘保持稳固。消费
品以旧换新政策持续发挥带动作用，

“夏日经济”等成为家电消费与数码消
费的重要驱动力，空调、除湿机、手持电
扇等清凉家电进入销售旺季，手机、电
脑等“升学套装”销售情况良好。

从供给端看，面对高温、强降雨等
极端天气的复杂环境，物流企业持续优
化作业组织模式，多措并举对冲外部不
利因素影响，保障电商物流链条平稳运
行。分析认为，8月伴随暑期消费持续
释放，叠加促消费政策效能进一步显
现，中国电商物流有望止跌回稳，延续
平稳运行态势。

田间开播、山海畅销
各地农货线上火热出圈

“这是我们限定季节的水果青
见，汁水非常饱满。”5月25日，在四
川省眉山市仁寿县富加镇大山村的
果园里，村党总支书记杨奕对着手机
镜头直播带货，推介本地特色农产
品，这也是眉山农特产品加速上行的
生动缩影。

据了解，今年上半年，四川省眉
山市农产品网络零售额达23.17亿
元，同比增长11.34%。其中晚熟柑橘
贡献过半销量，丹棱不知火、春见耙
耙柑等品类持续热销。果品上市季，
各大果园直播间热度居高不下，本地
助农主播“刘主任助农”单月柑橘带
货销售额超200万元。

如果说实景直播是农货上行的
“加速器”，那么品牌化运营与全链
路服务则是产业行稳致远的“压舱
石”。7月28日，陇南市主播进阶培
育暨走进花椒原产地直播活动进入
实训环节，80名参训学员陆续走进
马街镇花椒直播基地和产销对接会
现场开展实景溯源直播，打通线上
产销对接通道。山间飘溢的椒香，

在流量成本上升，核心主播动荡，行
业竞争加剧等因素冲击下，多家头部直播
电商企业经营状况一度出现下滑。今年
上半年，这一趋势有所扭转。近期，交个
朋友控股、东方甄选、遥望科技等头部电
商直播公司披露的业绩预告显示，其最新
报告期业绩均明显回暖。

8月5日晚，交个朋友控股公告，预计
2026年上半年净利润为8600万元至9300
万元，与2025年上半年相比，将增长52.6%
至65%。

交个朋友控股是国内头部直播电商
企业，此前因深度绑定罗永浩而备受关
注。根据公司披露的2025年年报，该年
度其持续经营的新媒体服务业务收入为
14.87亿元，同比增长30.6%。但因平台
流量获取成本上升等因素影响，其新媒
体服务业务的服务成本增加了约56.6%，
导致该业务毛利率从2024年的50.5%降
到2025年的40.6%，其净利润同比也有
所下滑。

从最新业绩预告来看，交个朋友控股
今年上半年业绩显著回暖。公司对此表
示，上半年其直播电商业务持续进化，多
平台矩阵直播间持续完善，垂类直播能力
不断提升。AI直播全链路赋能体系持续
落地，推动了公司内容效率、运营效率稳
步提升，使得公司净利润增加。

业绩同样实现扭转的还有东方甄
选。7月底，东方甄选预告，预计2026财
年（2025年6月1日至2026年5月31日）
公司营收、利润均将大幅增长。其收入
预计达到 56亿元至 58亿元，同比增长
27.3%至 31.8%；其中，2026财年下半年
（2025年12月至2026年5月）营收33亿元
至35亿元，同比增长50%至59.1%；净利
润为 2.81亿元至 3.11亿元，同比增长
172.8%至201.9%。

此前，东方甄选因核心主播团队动荡
等因素影响，2025财年营收、利润均出现
下滑。而最新业绩预告显示，公司已重回
增长通道。东方甄选也在公告中提到，公
司推出了更多矩阵直播账号，扩大主播团
队及延长直播时长，有效提升了商品交易
总额并拓宽了流量来源。

除了抖音平台外，东方甄选对自营路
线的探索更加深化。公司提到，其自有品
牌产品稳步推出并持续丰富，多个爆款自
有品牌产品销量强劲；另外，其自营应用
程序的营收也在稳定增长，付费会员人数
及用户复购率都有所提升，带动了公司的
利润增长。

在上述两家港股公司之外，A股公司
遥望科技此前预告，2026年上半年预计实
现归母净利润1.4亿元至2.1亿元，上年同
期公司亏损约2.53亿元；预计扣非净利润
亏损1.5亿元至2.25亿元，较上年同期的
亏损额2.54亿元有所减亏。

直播电商是遥望科技的核心业务之
一。公司表示，其持续推进直播与商业化
业务向内容创新与资源优化演进。报告
期内，公司对主营业务的调整成效显著，
推动经营性业绩大幅减亏。

近年来，国内直播电商产业快速爆
发。根据国家市场监督管理总局发展研
究中心与中国社会科学院财经战略研究
院联合发布的《2025直播电商行业发展白
皮书》，2025年中国直播电商行业交易规
模突破5万亿元，用户达6.6亿。

近年来，行业规模扩大，但增速逐步
放缓。从直播电商企业最新业绩预告可
见，行业正逐步脱离流量竞赛，转向品
质、矩阵、多渠道体系建设，提升长期发
展能力。

今年上半年头部直播
电商公司业绩回暖7月中国电商物流迎来季节性调整

□ 邵志媛

正是陇南农特产品加速突围的
鲜活印证。

陇南市电子商务发
展局局长杜鹃向国际

商报记者介绍，今年
上半年，当地多措
并举激活农产
品电商消费活
力、拓宽产销
渠道、擦亮地
域农品招牌，
依托陇南农文
旅推介大会、两

当村超、青泥岭
山地赛等特色场

景，精准推介“拾味陇
南”系列优质农特产品；

积极参与双品网购节、“五一”
黄金周、“618”年中大促、兰洽会、
甘味陇货城市行、“拾味陇南”高
校行等各类展销活动，持续拓宽
产品销售半径。值得一提的是，5
月，“拾味陇南”集体商标成功注
册，实现陇南特色产品统一品牌、
统一标识、统一推广。

这套“直播+品牌+供应链”
的发展组合拳，已在全国多地形
成发展共振之势。上半年，宁夏
回族自治区供销系统农产品销
售额达38.47亿元，依托“832平
台”累计交易额突破11.3亿元，
累计开展农产品直播带货近40
场次，实现农产品电商零售额
1937万元。湖北咸宁市上半年
农产品网络零售额1.06亿元，同
比增长8.88%，生鲜果蔬、休闲食
品、牛奶乳品为热销主力品类，
本地莲藕等生鲜蔬果常年远销
省外。

透过各地的鲜活实践，当前
农产品网络零售行业新特征愈
发清晰。中研普华产业研究院
研究员洪前进表示，今年上半年
行业呈现五大发展特点：一是
“数商兴农”纵深推进，农产品溯
源体系建设进入规模化落地阶
段；二是直播电商成为行业核心
增长引擎，行业规范化发展拐点
显现，原产地实景直播、溯源直
播等合规模式加速替代低质低
价带货模式；三是预制菜等农产
品深加工品类快速崛起，农产品
附加值大幅提升；四是农产品冷
链基础设施建设呈现“产地前
置、网络下沉、技术赋能”的全新
特征；五是各地聚焦地理标志农
产品，推进统一品牌运营、统一
溯源标识、统一质量分级，电商
平台地理标志产品官方旗舰店
的集群效应逐步凸显。

政策筑基、数智护航
农产品电商提质增效

持续释放的政策红利，为农
产品电商高质量发展筑牢制度根
基。《加快农业农村现代化“十五
五”规划》明确提出实施农村电商
高质量发展工程，推动农村电商
迭代升级，规范农产品直播带货
业态，深入推进“数商兴农”行
动。商务部等6部门联合印发的
《关于更好服务实体经济 推进电
子商务高质量发展的指导意见》
提出，结合特色农产品集中上市
节点，推动电商平台开展精准产
销对接与商户技能培训，开设“地
方好物”专属专区，培育乡村土特
产品牌，助力农产品上行。

“综合上半年增长态势、政策
导向与季节性因素判断，下半年我
国农产品网络零售将延续稳健增
长态势，全年增速有望维持在10%
~13%区间。”洪前进分析指出，下
半年是农产品集中上市旺季，中
秋、国庆、“双11”等核心消费节点
将持续释放市场需求，消费升级与
下沉市场扩容双向驱动的行业发
展基本面保持稳定。为推动农产
品网络零售持续稳健发展，洪前进
提出三方面优化建议：一是强化供
应链全链路建设，推广“电商+产
地仓+寄递物流”一体化供应链模
式，完善县域共同配送体系，深化
智慧冷链建设，依托大数据调度系
统平衡全国农产品供需差异；二是
推进品牌化标准化发展战略，建立
健全网销农产品质量分级体系，培
育壮大区域公用品牌，强化品牌授
权使用与动态监测管理；三是深化
数字技术全链条赋能，推动AI数
字人、智慧直播、智能分拣等数字
技术下沉县域市场，构建“短视频
种草—直播转化—私域复购”全链
路营销体系，提升用户黏性与产品
复购率。

各地方也积极对标先进，谋
划产业升级路径。例如，宁夏固
原市7月28日启动“数商聚优品?
雏英兴六盘”2026年电商提升行
动。活动持续至9月下旬，通过开
展电商技能培训、主播孵化、直播
赛事等系列举措，扶持返乡创业
青年，打通本地农特产品线上销
售通路。

政策持续加码，数商兴农步
履坚实。随着下半年消费旺季的
到来，这条联通城乡的“云端”产
销通道，将持续打通城乡流通微
循环，稳稳守住农户增收、乡村振
兴的基本盘。
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