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门头沟区助力鱼菜共生项目规范发展
本报讯 日前，在北京市大兴区瀛海

五色韭基地的一栋大棚内，一排排韭菜呈
现出的渐变色彩格外引人注目，从根到
梢，呈现出白、黄、绿、红、紫五色。走近一
看，叶子的紫色部分仿佛冻伤一般，显得
较为纤弱，但摸起来还是脆和硬挺的，这
就是大兴区的特产五色韭。

这样的颜色并非品种天生，而是产于
一套复杂细致的栽培技艺。在冬季，用特
殊的基质层层覆盖韭菜地，精细调控掀盖
的时间、厚度来控制温度和光照条件，使
其在不同植株部位呈现出丰富的色彩。

五色韭的栽培技术极其复杂，管理起
来费时费工，且产量还特别低，到上世纪
70年代已陆续停止生产。2016年，退休
后的刘德才决心复种五色韭。他不断摸
索、改进技术，经过3年的精心研究，终于
让这一传统的特色蔬菜重现。

每每看到一株株色彩艳丽的五色韭，
刘德才全家都深感欣慰。“都是为了延续
这个正宗的东西，这才是根本。”在刘德才
的眼中，五色韭不仅仅只是一种蔬菜，其
背后承载着丰富的地域农耕文化和历史
记忆。

想要稳定种植，还有很多技术难题需
要攻克。2019年起，在北京市植物保护站
的技术支持下，针对韭蛆、灰霉病等病虫
害的绿色防控技术得以应用，五色韭实现
了生产全程不用化学农药。北京市植物
保护站正高级农艺师胡彬表示：“这几年
五色韭产量稳定，没有因为病虫害造成显
著的产量波动，绿色防控技术功不可没！”

为了发扬光大这项技艺，刘德才这几
年卖房、租地、建棚，还让儿子刘建雷辞职
回家一起干。起初，刘建雷也经历过犹
豫，在经过3年的心理斗争后决定加入。
在这片韭菜地里，刘建雷也逐渐找到了这
项事业的意义：“付出的辛苦要比种植普
通韭菜多好几倍，但每当看到韭菜的颜色
随生长阶段变化，心情就会不一样。”

刘德才一家两代人对传统文化的坚
守，让一项失传多年的农耕技艺重生，这
一过程更体现了传统的精耕细作与现代
技术的完美融合。如今，五色韭种植面积
在逐渐扩大，亩产也达到1000斤左右。
其背后的科研团队力量，更是涉及土壤、
投入品、植保等多个环节。

春节前夕，五色韭进入了收割季，这
抹独特的色彩将为传统节日增添别样韵
味。过去的宫廷贡品五色韭，如今正以
新的方式回归现代生活。但未来，它的
路还有很长：实现有机认证、走进商超、
走进社区……我们坚信，在不久的将来，
更多寻常家庭的餐桌上都可以尝到这一
传统美味。

（李锐 杨梦帆）

大兴区特产五色韭
走上市民餐桌

北京全面提升种业企业创新能力与产业竞争力
本报讯芦晓春为扎实推进种业振兴，

强化企业创新主体地位，北京市农业农村
局于近日印发《关于推动种业企业高质量
发展的工作意见》（以下简称《意见》），提出
通过分类培育、资源引进、研发支持等多项
举措，全面提升种业企业创新能力与产业
竞争力，助力北京“种业之都”建设。

根据《意见》，北京将围绕农作物、畜
禽、水产、林果花草等领域，引导种业企业
加速提升创新能力。到2030年，力争形成
以领军企业为引领、创新企业为骨干、特

色企业和平台企业为支撑的发展格局，培
育具有国际竞争力的领军型企业2至3
家，在重点领域具有核心竞争力的创新
型、特色型、平台型企业20家，基本建立现
代化智慧育种体系。

在具体举措上，北京将实施“一企一
策”分类培育机制，根据企业类型提供差
异化支持。对领军型企业，支持承担国家
种业重大任务；对创新型企业，推动关键
技术突破与成果转化；对特色型企业，鼓
励发挥资源与品种优势；对平台型企业，

提升专业化服务能力。
为强化企业创新能力，北京将支持企

业引进国外优质种质资源，鼓励申报国家
级资源库，并建立公益性资源公开共享机
制。同时，推动企业牵头承担国家及市级
重大科研项目，建设共性技术研发平台和
中试基地，补齐创新链与产业链协同短板。

在要素保障方面，北京将引导金融机
构创新品种权抵押、活体畜禽质押等贷款
服务，落实种业企业贴息政策，并将育种
设备纳入农机补贴范围。此外，建立市、

区两级育种科研用地保障机制，在通州、
平谷、延庆等区预留种业科研用地空间。

为推动成果转化与应用，北京将搭建
农作物品种中试展示平台，完善品种展示
评价布局，加快优良品种在京内外推广。
持续办好中国北京种业大会，鼓励企业参
与国际交流，提升“种业之都”影响力。

在人才支持上，北京将推荐种业企业
纳入人才引进重点清单，定期开展技术培
训，推动企业与科研院校联合培养智慧育
种、复合型等产业急需人才。

本报讯 李森 为精准赋能生态循环
农业创新，推动鱼菜共生项目规范有序
发展，日前，门头沟区委农工委区农业
农村局养殖管理部牵头，联合农产品质
量安全部、现代农业管理部、区农业综
合执法大队，并协同妙峰山镇政府，组
成专项服务指导组，前往北京首选渔农
生态农业科技有限公司、北京鱼玄庄有
限公司，开展“面对面”专项指导服务，
围绕鱼菜共生项目，就养殖管理、安全
用药、安全生产及数据统计纳入统一平

台等工作进行了现场指导，助力企业规
范发展，确保项目顺利落地。

服务组深入生产一线，通过实地查
看与座谈交流开展针对性指导：一是精
准把脉技术环节，针对鱼菜共生系统的
水质调控、尾水处理等提供建议，并对
彩虹鲷盐化养殖等模式提醒企业做好
检测与绿色养殖；二是指导规范数据纳
统，讲解农业统计制度要求，帮助企业
建立完善生产、用药、销售等台账；三是
排查用电、设施、操作等方面安全隐患，

督促落实主体责任、张贴警示标识，筑
牢安全防线。

“通过此次专项指导，我们不仅理
清了鱼菜共生模式的管理重点，更增强
了规范经营、绿色发展的信心。”企业负
责人表示，后续将严格落实各项指导要
求，进一步加强养殖记录管理与标准化
生产。

下一步，区委农工委区农业农村局
将持续做好跟踪服务，支持农业创新项
目健康发展，助力现代农业提质增效。

平谷区“订单农业”模式推动乡村振兴
本报讯 李濛 近日，北京平谷有机

草莓“盒马村”在青杨屯村正式挂牌。
这不仅是一个名称的落地，更意味着一
种以订单为导向、以消费需求为牵引的
现代农业模式，在京郊沃土上结出硕
果。平谷有机草莓在盒马持续热销、成
为“爆款”的背后，既是消费者对高品质
农产品“用脚投票”的清晰信号，也是
“订单农业”精准衔接产销、助力乡村振
兴的生动实践。

“儿时味道”
叩开品质消费大门

“这款有机草莓还原了‘小时候的
草莓味’，酸甜比例接近3∶7，果味香甜，
口感层次丰富。”盒马北京区域采购负
责人介绍。自上线以来，平谷有机草莓
迅速成为众多家庭的“必买清单”常客。

在盒马看来，这颗有机草莓的走红
并非偶然，而是消费心态深刻转变的必
然结果。依托其线上线下融合的业态
与数字化能力，盒马清晰地洞察到消费
升级的清晰路径：消费者需求正从追求
“好吃”的感官满足，跃迁至注重“吃好”
的品质健康，并进一步进入渴望“吃得
有故事、有情怀”的情感体验阶段。

这一演变的核心驱动力，则是消费
者对食品安全与健康的高度关注，他们
不再满足于普通农产品，转而积极寻求
供应链透明、产地可追溯、种植过程安
全，并能唤起美好情感记忆的高品质农
产品。

基于这一前沿洞察，盒马在《盒马
十周年消费趋势洞察》中，将“新鲜、健
康、悦己”明确列为未来商品力建设的
三大战略方向。无论是着力布局有机
生鲜与低GI食品，还是深化短保食品与
产地直采模式，盒马的所有行动都围绕
同一个重心：不断挖掘并满足消费者对
品质生活的进阶需求。

而“小时候味道有机草莓”正是这一

战略下的一个成功范例，它精准回应了
市场对安全、健康与情感价值的复合期
待，也印证了消费者“用嘴投票”的力量，
正强劲地驱动着供给侧向高品质升级。

那么，如何将趋势性的消费意愿落
地为一颗颗符合标准的草莓？这考验
着平台的系统协调能力。盒马扮演了
关键“翻译官”的角色，它将市场对“儿
时味道”“安全健康”的模糊向往，转化
为一套具体可行、贯穿全程的高标准体
系：从果形、品相、甜酸度的感官指标，
到严格的农残检测，再到全程可追溯的
供应链管理，每一环都由盒马设定清晰
标尺。

这套标准也定义了盒马与合作伙
伴的协同方式。在北京洛霖农业产销
专业合作社（以下简称“洛霖合作社”）
总经理刘艳彬看来，盒马提出的高要
求，实质是将终端市场的确定性需求，
精准传导至生产端，从而推动并赋能农
业生产方式的升级——从粗放生产转
向精细化的有机管理，从依赖经验转向
标准化、品牌化运作。

“订单农业”
打通从田间到餐桌道路

消费需求是驱动力，而如何将这种
需求高效、稳定地传递给生产者，则考
验着现代农业的智慧。平谷有机草莓
“盒马村”给出的答案是“订单农业”。

与传统农业“先生产、后找市场”不
同，这里的节奏由订单精确指挥。“盒马
提前一天下单，合作社按单采摘，并预
留约10%的余量以应对损耗。”刘艳彬解
释道，“比如盒马要3000斤，我们就采摘
3300斤，这样既避免了盲收盲产和库存
积压，也保证了销售质量，降低了各方
损耗。”

这种模式有效化解了传统农业的
不确定性。过去，农民面临“种什么、种
多少、卖给谁”的问题。而在“公司+合

作社+农户”的模式下，盒马作为平台
方，提供稳定的订单、清晰的标准和即
时的市场数据；合作社作为核心运营
方，负责技术指导、农资统购、质量把控
和品牌运营；而农户只需要专注于种植
管理。

刘艳彬表示，“订单农业”构建起一
个完整的产业闭环，将分散的小农户与
千变万化的大市场精准对接，既降低了
农户的风险，又为城市消费者提供了新
鲜的产品。一条从消费需求出发，以数
字订单为牵引，贯通生产、加工、冷链物
流、销售各环节的现代化供应链“高速
路”由此建成，实现了供需两端的精准
匹配与价值共赢。

“甜蜜事业”
绘就增收共富新图景

“现在，这位郝姓农户收入显著提
高，甚至在城里为孩子安了家。他说，
这样既实现了自我价值，又获得了稳定
收益，就是他想要的幸福。”刘艳彬说。
这位农户的经历，正是平谷有机草莓
“盒马村”带动农民增收的一个缩影。

过去，青杨屯村村民多以传统作物
种植为生，收入有限。如今，随着有机
草莓产业兴起，越来越多村民投身这项
“甜蜜事业”。

平谷有机草莓“盒马村”的成功经
验，也为京津冀农业一体化发展提供了
可复制的样板。它印证了乡村振兴离
不开科技与市场的“双轮驱动”。通过
新零售平台的赋能，乡村地区也能共享
经济高质量发展带来的红利。

一颗小小的有机草莓，承载着人们
对美好生活的向往，也映射出农业现代
化迈出的坚实步伐。随着未来更多“盒
马村”在全国落地，这条市场导向、产业
兴旺、农民富裕的振兴之路，必将越走
越宽广，为新时代的乡村振兴画卷添上
更加绚丽的色彩。


