
本报讯 桑雪骐 近日，上
海浦东地产水果南汇8424西
瓜和三林崩瓜集中上市。今
年上海本地西瓜正式走向全
国，首批供港南汇8424西瓜
和三林崩瓜于近日启运香
港。三林崩瓜乘坐盒马定制
的“专车卧铺”北上，亮相北京
门店。

作为继南汇8424西瓜之
后的又一张浦东“名片”，三林
崩瓜还得从它的“暴脾气”说
起。传说每每打雷下雨，或是
有人走过瓜田脚步重了些，瓜
皮仅有约1元硬币厚、但是瓤
肉脆甜多汁的三林崩瓜便会如
点燃引线的炮仗般崩裂开来。

近年来三林崩瓜能在盒
马上架销售，这背后是农业专
家、种植户和主要流通渠道盒
马为之付出的心血。

20世纪70年代末，专家
们从海外引回三林崩瓜原种
开始尝试种植，2007年，浦东
新区将三林崩瓜列入抢救性
品牌项目。通过专家们长达
半个世纪的技术接力，三林
崩瓜得以小规模现身于果蔬
市场，其中盒马是最主要的
销售渠道。

“每到崩瓜采摘季，我
们员工都要将指甲修剪得
尽可能短，指甲长的稍微碰
一 下 崩 瓜 的 外 皮 它 就 会
裂。”川沙盒马村种植基地
的技术顾问金志华介绍说，
为了与崩瓜“和谐相处”，瓜
农们也使尽浑身解数。

为了能让三林崩瓜大批
量走上消费者餐桌，2023年盒
马在川沙镇包下了150亩基
地种植崩瓜。上线第一年，销
售增长近两倍。

此外，今年盒马的崩瓜在
保持了传统崩瓜“皮薄如纸、
个小瓤黄 ”的优势下，通过品
种筛选的手段将崩瓜的糖度
提升了1.5倍。同时，为了让
其在采摘运输过程中不易裂
开，瓜农通过测算，在采摘前
20～22天控制浇水量，让西瓜
水分降低，瓜皮更加坚固，损
耗的下降也让今年上市的三
林崩瓜在价格上降低了15%。

据了解，前不久浦东新区
又新增了3个盒马村，分别为
盒马供应8424西瓜和三林崩
瓜。随着盒马村的落成，种植
面积较去年扩大了30%，今年
的崩瓜上市量还将进一步扩
大。加上稳定供应链和品种
改良的基础，盒马今年计划扩
大三林崩瓜的销售区域，送西
瓜出沪上京。

在运输过程中，瓜农们发
现，崩瓜的开裂是从上下两端
开始。为此，盒马今年特地在
包装上进行了改良，专为崩瓜
细长的身材量身定制了“横
卧”式包装箱，用泡沫纸和气
泡柱包裹的崩瓜果体不易晃
动，再加上物流方面全程专车
配送，崩瓜48小时内便能从
种植基地“躺”到北京。

首都食品安全商超博览14 2024年5月31日 星期五
E-mail：tougao_cfs365@126.com

本报讯 何治民 作为低空
经济的热门场景，无人机物流
配送的商业模式正逐步清晰。
日前，在第八届世界无人机大
会之无人机物流配送应用论坛
上，湖南智航飞购科技有限公
司董事长戴旺称，当前，无人机
即时零售80%消费者的年龄为
21岁到35岁，无人机即时零售
正处于初级业态，预计2030年
以后能实现不同品牌融合飞行
的经济业态。

据商务部国际贸易经济合
作研究院发布的《即时零售行
业发展报告（2023）》显示，过去
几年，即时零售一直保持50%
以上的年均增速，2022年市场
规模达到5042.86亿元，预计到
2030年即时零售市场规模将
增至3.6万亿元，相当于同期社
会消费品零售总额的6%。

近年来，随着美团、饿了
么、京东等大平台的入局，即时
零售快速发展，快递时效从传
统电商的2～3天缩短至2小
时，随着AI技术的发展，无人
机即时零售新业态出现，戴旺
介绍，同样满足用户的即时需
求，无人机即时零售能实现15
分钟内即配到家。

去年12月19日，美团无人
机就在清华深圳国际研究生院
开通了首条高校航线，学生可
选择由无人机送到校内指定降
落点，商品从打包到送达仅需
约6分钟。

今年3月27日，工业和信
息化部、科学技术部、财政部、
民航局四部门联合印发《通用
航空装备创新应用实施方案
（2024—2030年）》提出，加快
推动“低空+物流配送”规模化
发展。方案聚焦“干—支—
末”物流配送需要，在长三角、
粤港澳、川渝、内蒙古、陕西、
新疆等区域，鼓励开展无人机
城际运输及末端配送应用示

范，形成量大面广的航空物流
配送装备体系。

对于专注无人机末端物流
的无人即时零售，要想真正实
现规模化运营，不仅要解决如
何平衡“安全性”、“规模”和“成
本”这三个要素的难题，还面临
运行管理、飞行安全、法规标准
等方面的痛点。

“目前，在技术上，无人机
即时零售可以做到24小时全
天候作业，但是处于订单较少，
成本相对较高的阶段。”谈及当
前无人机即时零售发展的痛
点，戴旺分析称，未来无人机即
时零售成本的降低，一方面依
赖于通过消费者习惯的培育，
提升订单规模来实现。另一方
面，依赖于政府加大政策扶持、

标准智能柜等基础设施的投
入，提高产业规模来实现。

戴旺还提到，未来无人机
即时零售要想实现“想飞就
飞”，还需要完善空管服务体
系，确保各类无人机飞行信息
的共享，重塑空域管理的现有
格局，构建统一服务运维、统
一指挥调度、统一飞机体系、
多载荷配置体系、多业务场景
服务，实现全方位智能管理和
服务。

三林崩瓜亮相
北京盒马门店

物美为流通产业发展注入更多活力与希望
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本报讯 随着数字化时代
到来，我国流通产业正全面拥
抱数字化，加快建设现代流通
体系。物美通过大数据、云计
算、人工智能等手段，打造了
以生鲜为核心的数字化供应
链，不断提升订单满足率、门
店有货率、网上有货率，有力
保障了市场的民生商品供
应。例如，自动补货系统通过
“智能预测—智能补货—订单
可视—零供协同”一体化，每
日计算缺货率、高库存等核心
指标，报警高库存、售罄等急
需关注的重要数据。自动补
货实施以来，试点门店缺货率
由最高时的7%降至2%以内，

每年节约门店人力成本约
5000万元。这一系列创新为
整个现代流通业发展提供了
数字化转型的范例。

正是这样高效运转的保
供系统，在特殊时期成为打赢
“菜篮子”保卫战的重要力
量。2020年，面对突如其来的
新冠疫情，物美充分发挥供应
链优势，保证各类民生商品源
源不断摆上货架，并通过线上
线下融合的新零售模式，为小
区居民提供配送服务，部分小
区还设立“物美多点社区抗疫
提货站”，社区居民通过多点
App下单，选购日常需要的蔬
菜水果、肉蛋奶、米面粮油等

商品，物美物流中心和门店分
拣后及时发送到提货站，系统
自动向消费者推送短信，消费
者按订单到提货站自提，有效
减少了人流集中造成的交叉
感染风险。

截至目前，物美会员总数
已经突破 4000万，年活跃会
员突破2000万，App的销售占
比达到 80%。随着技术的不
断进步和消费者需求的日益
多元化，流通产业将更加注重
品质、效率和创新。作为中国
流通产业的重要参与者，物美
将继续加大技术创新和研发
投入，推动流通产业的数字化
转型和智能化升级，并通过引

进先进的物流技术和管理经
验，不断提升自身的运营效率
和服务质量，为消费者提供更
加便捷、高效、个性化的购物
体验。

未来，随着技术的不断进
步和消费者需求的日益多元
化，流通产业将迎来更加广阔
的发展空间和更加激烈的竞
争态势。作为中国流通产业
的重要参与者，物美将继续秉
持创新、务实、高效的发展理
念，不断探索和实践数字化转
型的新路径和新模式，为推动
流通产业的持续健康发展贡
献更多的智慧和力量。

（据《生活日报》）


