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■ 企业动态

本报讯 4月23日，洽洽食
品发布2018年一季度业绩财
报显示，2018年1-3月实现营
业收入10.27亿元，同比增长
28.44%；归属于上市公司股东
的净利润8386.18万元，同比增
长8.82%。同时，洽洽食品预计
2018年1-6月归属上市公司股
东的净利润1.49亿~1.78亿元，
同比变动最高不超过20%，食
品加工制造行业平均净利润增
长率为10.98%。

不过，翻阅洽洽食品财报
时发现，2016年洽洽食品归属

于上市公司股东的净利润
3.54亿元，同比下降 2.81%，
2017年净利润同比下降近
10%，扣非净利润同比下滑
20.82%。从细分产品来看，葵
花子是洽洽食品营业收入的
主要来源，2017年葵花子占总
营收的比重近70%，营收同比
下降1.25%。洽洽食品表示，
2017年净利润下滑的原因主
要是在2017年度对传统红袋
瓜子进行了原料升级，而且，
自2016年以来，公司推出新
品导致的推广费用增加所致。

本报讯 崔岚 4月20日，
为做好2018年首旅集团中秋
月饼集采供应服务工作，东来
顺集团应邀参加了首旅集团
月饼馅料及包装产品推介
会。推介会上，首旅集团党委
书记、董事长段强亲自莅临东
来顺展位，品尝了清真月饼产
品并给予了高度好评和肯定。

据了解，今年是东来顺清
真特色月饼产品进入首旅集
采平台进行推广的第五年。
五年的时间，东来顺清真月饼
产品得到了首旅集团酒店用

户的充分认可。与此同时，东
来顺集团在清真系列产品的
研发、销售服务水平上也有了
很大提升。2018年，东来顺将
推出匠心好月饼系列产品，款
款体现工匠精神打造，款款蕴
含工匠深情制作。此外，为给
各兄弟单位提供更多选择，今
年还新增香浓咖啡、清香绿
茶、红酒蔓越莓、黄油起酥皮
红莲蛋黄等新产品。将以纯
粹执着的工匠精神把每一盒
月饼送到客户手上，共同成就
中秋月饼带来的梦想。

东来顺参加首旅2018月饼
及包装产品推介会

洽洽食品去年净利下滑近10%

区域白酒借产品升级突围全国市场

截至2018年3月份的12个
月里，澳大利亚葡萄酒对中国出
口增长51%。与此同时，几大进
口葡萄酒产区积极加大推广，继
续争夺中国这个巨大的葡萄酒消
费市场。业内人士认为，进口葡
萄酒将给国产葡萄酒带来更大的
挑战，倒逼其在产品质
量、品牌建设推广方面
做更大的投入。

近日，澳大利亚
葡萄酒协会公布的最
新 报 告 显 示 ，截 至
2018年3月的12个月
里，澳大利亚葡萄酒对
中国出口增长51%，达
10.4亿澳元。明年1
月1日起，澳大利亚葡
萄酒出口到中国的关
税将全部取消，业内预
计将促使其出口到中
国的葡萄酒的金额和
数量进一步增加。

进口葡萄酒加大
推广。环球佳酿进口
酒板块负责人称，澳
大利亚从2015年12月开始分
阶段下调的关税政策起到了积
极作用。除了澳大利亚之外，
其他葡萄酒产区在中国几大城
市的推广活动也陆续开展。中
国副食流通协会副秘书长杨征
建表示，很多国家的葡萄酒协
会每年都有一定的中国市场推
广预算，比如波尔多葡萄酒协

会每年就有多达几千万元的预
算，法国南部葡萄酒协会每年
在中国有至少6场以上的活动。

有观点认为，美国葡萄酒
进口受影响，有可能令其他产
区尤其是澳大利亚产区受惠。
该负责人认为，虽然从2017年

海关的统计数据来看，来自美
国的进口葡萄酒金额超过7500
万美元，同比增长44%，但其仅
占整个进口酒市场的3%，对强
劲上升的澳大利亚葡萄酒整体
并不会带来过多的影响。

简标葡萄酒重新受关注。
有业内人士透露进口葡萄酒简
标OEM似乎有重新受到关注的

迹象。杨征建解释，简标OEM
即小标签酒，是只有标明生产
商、酒种等小标签的、没有酒标
的进入保税区的进口葡萄酒，根
据不同经销商的需求进行贴标
（需审核），达到共享库存、集团
采购、防止断货、个性化酒标等

需要。据了解，这类产品
兴起于2015、2016年，目
前在一线城市比较少见，
而三、四线城市仍有部分
需求。

进口葡萄酒“步步逼
近”，国产葡萄酒能否招
架？该负责人称，目前
中国葡萄酒市场处于
百花齐放的时候。国
产葡萄酒大品牌有传
统固定的忠实消费群
体，主要是“60后”“70
后”仍是中坚消费力量，
而“80后”和“90后”消费
市场逐渐成长起来，国产
葡萄酒的份额受进口葡萄
酒影响较大。

有业内人士认为，进
口葡萄酒将给国产葡萄酒带来更
大的压力，倒逼其在产品质量、品
牌建设推广方面做更大的投入。
该负责人则认为，随着宁夏产区、
贺兰山产区的新兴国产酒庄的崛
起，在国际上屡屡获奖，已经吸引
了部分年轻葡萄酒爱好者的关
注，对于国产葡萄酒来说是一个
新的机会。 （新华网）

新兴国产葡萄酒庄引关注

进入2018年，白酒市场向中高端靠
拢的趋势仍未停歇。诸如衡水老白干、
景芝酒业等在内的区域白酒强势企业都
选择了将产品向高端升级。业内人士认
为，这背后其实是区域白酒品牌结合消
费升级的大趋势，通过品牌的升级强势
突围全国市场。不仅如此，渠道策略的
调整也成为区域酒企脱离自身优势区域
向外拓展所选择的方式之一。然而有观
点认为，规模差异造成的区域酒企面对
全国性品牌竞争时所处的劣势、品牌认
知度和覆盖率的不足，都给区域性酒企
的扩张之路带来了众多不确定性，而部
分企业不评估自身实力的盲目拓展行
为，更有可能将企业带入死胡同。

向中高端靠拢

近期区域白酒品牌动作频频，但不
约而同都选择了让旗下产品向中高端靠
拢。4月21日在山东淄博举行的景芝酒
业厂商共同体发展大会上，景芝酒业董
事长刘全平强调了企业接下来发展的重
点之一，即是培育芝香的高端品牌形象，
并全力推进产品的升级。

无独有偶，4月中旬徽酒核心品牌口
子窖启动调价模式的信息引发行业关
注，从市场渠道反映的消息来看，口子窖
5年、6年上调的幅度为10元/瓶，口子窖
10年、20年则上调30元/瓶，这一调价首

先在流通渠道执行，餐饮渠道则暂时未
接到调价通知。据了解，这次调价是口
子窖在2017年底调价后的又一次调价，
两次提价叠加后，口子窖价格有了较大
的上升幅度。有观点认为，在消费升级
的大背景下，包括口子窖在内的徽酒军
团在朝着次高端努力，进一步提升产品
的质量和价格，以顺应市场发展的趋势。

4月中旬衡水老白干举行的高端合
伙人启动仪式同样选址雄安，也被业界
认为是企业借助雄安新区平台为突破口
建设包含京津在内的大区域市场，而不
仅仅局限于河北，并借此将品牌形象向
高端化营造。事实上，衡水老白干在
2018年春季糖酒会期间新发布了67度冰
峰酒，该款产品是衡水老白干对自己的
67度系列产品的一次整合，希望借此抢
滩光瓶酒高端市场，尤其是在百元以上
高度数的光瓶酒领域占据领先地位。

意在全国市场

中国食品产业评论员朱丹蓬将区域
白酒企业的一系列动作形容为依托行业
红利所进行的华丽转身，而这种红利正
是随着消费升级市场对中高端产品需求
的增长。“从2016年下半年开始，整个中
国白酒就进入了一个分化的时代，在进
入2017年后，这一分化的趋势与分化的
速度也越来越快，很多的区域性品牌在

考虑如何上升为价值型品牌时，想到的
是依托整个产品线的调整，依托大单品
的战略以及品牌的拉伸。”事实上，区域
白酒的这种品牌拉升，向高端产品突围
的行为，被众多业界观点认为是图谋全
国市场的重要体现。

具体来看，景芝酒业在推动鲁酒高
端化过程中所提出了“省酒形象，国酒气
质”这一战略定位，衡水老白干所推出的
高端光瓶酒被业界认为，是通过大单品
参与到全国范围内的白酒大品类竞争
中。北京正一堂战略咨询有限公司董事
长杨光认为，类似衡水老白干这样的酒
企要从省酒龙头发展到头部名酒，需要
进行全国化进而实现规模化，大品类则
是全国化的通行证。

然而产品提升也并不是区域白酒企
业发力全国的唯一方式，渠道建设也成
为部分企业的选择，金徽酒便希望用“核
心店策略“撬动全国市场。金徽酒副总
经理廖结兵表示，企业所实施的这一系
统，成熟品牌不屑做，而限于内控和后勤
保障其他中小企业又难以学习。通过这
一策略，企业能够更明确在省外拓展时
的产品定位，探索区域品牌向外拓展时
的新方式。

品牌认知欠缺

尽管借助行业红利，区域强势品牌

有机会与全国名酒品牌一道同台竞争。
并且随着行业集中度越来越高，中小品
牌会加速退出市场。从2017年各酒企公
布的财报上看，与全国白酒企业对比，区
域白酒品牌的表现并不强劲。区域白酒
企业的营业收入多集中在30亿元以下，
与全国名酒企业动辄百亿元的营业收入
规模有着数倍的差距。

业内人士指出，区域白酒企业在知
名度以及覆盖面上存在的欠缺也让其全
国化之路显得更为漫长。除全国性知名
品牌外，各地区往往都有较为强势的本
地品牌进行割据，而对于消费者而言白
酒品牌除了地方情感以外，需要的更多
是品牌附加值，更趋于理性的消费者对
挖掘概念进行炒作的行为已有所排斥，
此时区域白酒品牌想要进入新市场或不
乐观，甚至会有投入成本远大于产出的
情况发生。

朱丹蓬表示，通过观察当前众多区
域白酒品牌面向全国拓展的过程，部分
企业其实并不具备综合的实力进行全国
市场的开发，一旦市场增量到达一定的
程度，这些区域性品牌的知名度还达不
到全国化的层次，那么想要获得持续性
的增长，甚至是进一步采取涨价措施进
一步拔高产品的档次，就相当困难了。
这时候的区域性白酒企业的经营只能用
裸泳来形容，因此全国化战略的实施还
需要量力、谨慎实行。 （中经网）


