
随着一线名优白酒企业茅
台、五粮液的控量，诸多名酒企
业也随之进行停供限售甚至进
行提价，白酒行业似乎实现回
暖。但记者从上市白酒企业财
报中发现，虽然营收、净利实现
双增长的酒企不在少数，但大多
集中在中高端酒企，白酒行业并
没有迎来真正意义上的回暖，中
小型酒企生存环境恶化明显。
业内人士表示，白酒市场未来将
持续呈现两极分化的发展趋势。

业绩两极分化

中国白酒企业经历近三年
的行业深度调整期后，在2016
年出现业绩回暖迹象。在具有
行业代表性的19家白酒上市企
业中，有过半的酒企在今年10
月中旬交出亮眼的三季报业绩
单。但值得注意的是，酒企三季
报中实现营收、净利润双指标增
长的大部分属于中高端酒企，而
中低端酒企业绩始终不容乐观。

据财报显示，以茅台、洋河、
泸州老窖为代表的高端酒主导
企业均成功实现业绩回温。贵
州茅台三季报显示，营收266.32
亿元，同比增幅15.05%；净利润
收入 124.66亿元，同比增幅
9.11%的业绩独占酒业鳌头。五
粮液三季报显示，营收176.99亿
元，同比增幅16.97%；净利润收
入 51.01亿 元 ，同 比 增 幅
10.83%。洋河三季报显示，营收
146.69亿元，同比增幅7.36%；净
利润收入48.39亿元，同比增幅
8.47%。高端白酒主导酒企营收
业绩飘红，净利润增长幅度增势
平稳。

相比之下，中低端酒企业绩
波动尤为凸显。其中，沱牌舍得
三季度营收10.99亿元，同比增
幅34.72%；净利润5481万元，同
比增幅高达1287.13%。*ST皇
台三季度营收1.49亿元，同比大

增157.71%；净利润却亏损1.08
亿元，同比暴跌7618.76%。青
青稞酒三季度营收10.3亿元，同
比增幅0.24%；净利润收入1.94
亿元，同比下跌17.56%。金种
子酒三季度营收10.38亿元，同
比下跌17.76%；净利润收入0.1
亿元，同比大跌73.81%。中低
端酒企三季报中的高增长率和
巨大的跌幅展现出明显的业绩
失重，而从整体来看中低端酒
企发展持续疲软。业内人士表
示，今年中国白酒行业严重两
极分化。中国白酒产业逐渐进
入资本化和品牌化的竞争，产
业格局发生变化，对企业要求
同时变高。此时占有优势的国
内中高端酒企逐渐凸显主导地
位，并以稳定的增势实现局部
回温。但中小型企业之间的竞
争却更加激烈，同时受行业宏
观经济拖累发展环境更加恶化，
白酒行业至今没有真正意义上
实现回暖。

破局全国市场

白酒行业实现微回暖、两极
分化环境下，高端酒企之间的市
场抢占不让分毫。同时高端酒
企横扫行业战绩榜单，对中低端

酒企造成当头一棒。激烈的竞
争环境中，高端酒企开始谋划省
外市场抢占资源。而区域型酒
企在本土市场发展将抵天花板，
市场份额遭到中高端强势酒企
挤压的环境下也开始寻找生存
新出路。由此，通过跨省并购酒
企，突围全国市场以获得更多的
生存环境和利润空间成为2016
年白酒企业发展趋势。

宜宾五粮液股份有限公司
（以下简称“五粮液”）将在2017
年春节前后对山东古贝春酒业
（以下简称“古贝春”）51%的股
份进行收购，且目前已经完成对
古贝春的资产清理和核算。业
内人士表示，五粮液收购古贝春
对双方企业均为利好。五粮液
并购古贝春的金额或将与徽酒
代表酒企古井贡酒业有限公司
（以下简称“古井贡”）并购湖北
酒企黄鹤楼的金额相当。但
古贝春的区域基础比黄鹤楼
强，与五粮液合作有望重回济
南市场。而五粮液此次收购
成功后，将在古贝春酒业所在
地德州市武城县建设物流中
心，对鲁西北及华北、东北市场
实现全面覆盖。

据了解，古井贡早于今年5
月以自有资金8.16亿元完成对

湖北酒企黄鹤楼51%股权的收
购。并购之后，黄鹤楼在一个月
内业绩突飞猛涨，营业收入
7420万元,净利润收入1152万
元。公司全年营收有望突破9
亿元，净利率水平达到15.5%与
古井贡持平，收入及盈利表现超
出市场预期。古井贡也曾预计，
黄鹤楼在下半年将对公司的营
收和利润分别起到10%、5%的
带动效应。除此之外，白酒企业
之间并购谋求发展的例子不在
少数，两家酒企如果经营理念相
合、发展目标相融，跨省并购实
施“双品牌”发展，则有可能达到
“1+1>2”的积极效应。

远赴海外淘金

目前，中国经济在全球经济
发展中成为不可或缺的一部分，
而中国白酒品牌也受压于国内
市场竞争激烈、饱和度高，纷纷
瞄准海外市场。年内，贵州茅台
出口茅台及系列酒共计 1418
吨，同比增长48.75%；普通茅台
酒 出 口 1411吨 ，同 比 增 长
49.66%；占公司白酒总销量的
2.75%，同比增长0.45%；占全国
白酒总出口量的12.02%。作为
白酒行业的风向标，海外市场自
然成为白酒行业寻求业绩突破
的热门战地。五粮液日前与芬
兰赫尔辛基华商签约价值100
万元的白酒销售合作协议。五
粮液创新国际产品“自由度”进
驻欧洲市场。除此之外，江苏洋
河酒厂股份有限公司1140箱、
货值7.6万美元的白酒日前也成
功进军南美市场。同时川酒代
表泸州老窖一批1.4吨白酒也顺
利出口西非国家科特迪瓦。
2016年上市酒企三季报上榜前
四位，除了贵州茅台外，均对海
外市场进行输出。

业内人士指出，国内白酒企
业加码布局对外出口，旨在实现

出口转内销。产品出口海外市
场，有利于企业制造新闻，实现
品牌包装，提高品牌价值。其
次，中国白酒企业大部分都属于
国有企业，所以国家会要求部分
白酒企业身体力行，带头推进中
国白酒外销，参与全球经济贸
易。但是，中国白酒属性复杂、
缺乏对外规范标准。

海纳机构总经理、酒业评论
员吕咸逊建言，基于二三线名酒
的全面分化反弹，中国白酒优质
企业开启新“白银时代”。泸州
老窖、古井贡2017年回归或进
入“百亿俱乐部”是大概率事件，
郎酒、汾酒的名酒基因和活力机
制也将助推其全国化增量增收；
白云边、口子窖、衡水、景芝、河
套等区域龙头企业，2016年已
经在核心单品上实现恢复性增
长，未来将继续在2017年分得
消费升级、品质升级、价格升级
的红利，并将成为销量、收入、利
润向主流品牌核心单品集中的
主要受益者。

产品创新也将成为酒业未
来3~5年竞争的关键因素。应
该说2012-2016年的行业调整
期也是行业的商业模式创新
期，并且整体看流通领域的创
新大于生产领域，先是B2C独
领风骚，后是O2O沉积后的强
劲爆发，再是B2B在争议中一
路高歌，商业模式的创新不仅
在造就百亿、千亿酒商，而且在
重构酒业对消费者的服务体
系。但是不可忽视的是，产品
是一切商业模式的起点、是消
费者需求的满足点，当一个商
业创新成熟为模式时也就意味
着是“过去时”了，而且过分的
模式化很有可能是对消费者价
值的藐视。所以，酒业竞争的
关键因素、经营创新的机会原
点应该是产品，能为消费者带
来高性价比的产品。

（中经网）
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本报讯 根据国家统计
局最新发布的数据，11月
份，全国餐饮收入 3342亿
元，同比增长10.1%；限额以
上单位餐饮收入851亿元，
同比增长4.9%。1—11月，
全国餐饮收入32447亿元，
同比增长10.8%；限额以上
单位餐饮收入8259亿元，同
比增长5.9%。

中国烹饪协会认为，在
供给侧结构性改革、适度扩
大总需求等政策引领下，前
11月全国餐饮消费市场发
展态势稳中向好。餐饮企
业进一步深化转型发展，
注入发展新动能新活力，
确保全年增速保持在10%
以上。

互联网餐饮品牌西少爷肉
夹馍日前宣布获得1150万美元
的B轮融资，弘毅资本领投，今
日资本跟投。据了解，这是今
年国内餐饮业融资的最高额。

据悉，西少爷品牌2014年
创立，借助互联网的风口，民间
小吃肉夹馍迅速走红。创立两

月后，西少爷就获得清控科创的
天使投资，并在2014年底完成
了A轮千万级人民币的投资。

目前西少爷主要是面对北
京市场，拥有15家门店。截至今
年11月，包括10月新开的朝阳门
店在内，西少爷所有门店全部实
现盈利。目前西少爷单店坪效

最高达到14078元/平方米/天，
平均坪效为 6800元/平方米/
天。业内人士估算认为，这是麦
当劳、肯德基平均坪效的2到3
倍。西少爷未来需要在规模上
发力，快速增加，实现全面扩张。

弘毅投资主要看中了西少
爷注重产品标准化、外卖化的发

展模式，认为这将是未来中式连
锁餐饮发展的趋势。西少爷创
始人孟兵介绍，门店模型的打
造、人才的培养储备和现金流都
已经到位，下一阶段将进行快速
扩张。弘毅资本方面也提出，希
望西少爷肉夹馍用5年时间做
到一万家门店。 （新华网）

本报讯 近日，首农集团与
北京邮政签署战略协议，双方
将在产品分销、渠道建设、物流
配送等方面进行深入合作，遍
布北京的邮政配送网络，将助
力首农的现采食材在当日送达
至用户家中。

据了解，北京邮政依托所
属网点资源、经营资源、分销网
络及其关联企业资源，承销首
农集团经营的各类相关产品。
首农当季新鲜产品将有更多的
渠道亮相。

双方的合作，北京邮政

将充分发挥百年邮政品牌及
服务优势，为首农集团提供
一流的配送、分销及金融服
务；北京邮政将与首农集团经
营网点及配送资源进行对接，
为首农集团经营的相关各类
产品提供全流程限时配送服

务，并建立针对生鲜肉等冷链
产品的配送体系，链接上下游
产品，双方联手打造首都消
费者信任和依赖的集“生产、
销售、配送”为一体的覆盖北
京地区的农鲜产品物流集散
平台。

西少爷肉夹馍融资千万美元

首农集团联手北京邮政 现采食材当日送达

前11月全国餐饮
收入同比增10.8%


