
今年以来，五粮液、剑南春、
洋河等多家酒企均对旗下的核
心产品进行不同程度的提价，除
此之外，茅台、泸州老窖等酒企
也以控量的方式稳定产品的价
格体系。对于这波涨价潮，业内
普通认为，近年来酒业渠道利润
微薄，中高端白酒对于核心产品
的控量或提价，有利于改善渠道
利润，并带动白酒行业价格提
升。但从白酒企业整体业绩来
看，目前行业还处于深度调整
期，行业回暖为时尚早。

大佬齐提价

成都春季糖酒会期间，五粮
液对外宣布，自3月26日起，普
五的出厂价将从659元调高至
679元，即每瓶涨20元。五粮液
集团公司总经理刘中国表示，
2016年52度新品五粮液出厂价
格将持续回调，逐步引导其价格
恢复到与价值匹配的正常水平。

无独有偶，泸州老窖曾在去
年12月的股东大会上透露，头

曲2016年提价基本已成定局。
同月，剑南春针对水晶剑南春和
东方红，将出厂价分别上调到40
元和60元；次月，洋河将旗下拳
头单品海之蓝、天之蓝的出厂价
分别上调2元、4元。而据报道，
山西汾酒青花（20）的发票执行
价基本每瓶上涨了10元。

虽然茅台并没有直接宣布
提价，但销售公司总经理马玉鹏
曾表示，茅台酒存货量与市场销
量基本持平，而下半年销售公司
计划指标不会超过8000吨。此
番言论也被业内解读为是下一
步提价做铺垫。

借涨价提利润

自白酒市场进入深度调整
期以来，竞争日趋白热化，产品
毛利率呈现下滑趋势，与此同
时，渠道利润也下滑严重。以茅
台、五粮液为首的白酒经销商为
例，大部分经销商的渠道利润微
薄，普遍艰难度日。

国君食品在近日发布的一

份研报中指出，高端白酒
控量或提高出厂价以提升
一批价，不仅有利于改善
渠道盈利，也有利于行业
价格带的稳中有升。中档
价位白酒走量相对较快，
且由于竞品众多、竞争激
烈，一批商普遍寻求低毛
利、高周转，通过完成任务拿返
利，在行业挤压式增长下渠道毛
利空间持续受压。提高出厂价
可寻求新的价格体系，也可能为
迎合消费升级趋势。

白酒营销专家晋育峰则认
为，中高端白酒企业对于核心产
品的控量或提价，主要是为了理
顺产品价格、改善渠道利润、提
振终端信心，并借机梳理渠道资
源体系，清理动销不良的经销
商。“每个产品的价格带都是有
上、下限，一般企业若不越过价
格带进行提价，风险相对较小。”

不过酒水的产品价格始终
是由市场的供需关系决定，在消
费者需求没有明显好转的情况
下，企业通过提高出厂价的手

段，很难在终端成交价落地，实
际上仍然会缩减经销商的利润
空间。

行业仍处调整期

这一波提价，也引发了对于
白酒行业回暖的探讨。茅台发
布的2015年度财报称，公司实
现净利润155.03亿元，同比增长
仅为1%。而五粮液2015年公司
实现净利润61.76亿元，同比增
长5.85%。

尽管这两家酒企的营收和
净利都实现双增，但其增长极其
有限，仅为个位数。晋育峰对此
表示，目前上市酒企主要呈现的
是恢复性增长，实际上酒业大环

境仍未能好转，白酒行业的复苏
至少要到2018年后，最快也得
在2017年底。

白酒行业分析师蔡学飞则
进一步表示，白酒业绩呈现上
扬，主要受到严峻的市场环境
倒逼，不得不直视企业自身短
板，通过去库存、梳理产品线等
措施优化企业经营策略，酒企
已逐渐适应了低迷的市场环
境，以此呈现的业绩改善，并不
是行业出现拐点。此外，茅台、
五粮液等高端白酒的消费群体
更注重品质和品牌，而不是价
格，所以具有名优品牌的高端
白酒更易受消费者青睐，更容
易脱颖而出。

（人民网）
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本报讯 凌应敏 日前，好想你发
布2015年度业绩快报修正公告，将此
前预计的营收和净利润额度进行了
调整。

按照最新公告，2015年好想你的营
业总收入为11.13亿元，同比涨幅14.4%，
归属于上市公司股东的净利润为-323
万元，同比下滑106.02%。按照好想你2
月的预计，2015年该公司的净利润为
5370万元，同比下滑92.99%。此外，该
公司预计报告期营业利润为-1699.92
万 元 ，同 比 下 降 132.63%；利 润 总
额-578.56万元，同比下降109.28%。

虽然总营收保持了同比上涨，但
整体净利润出现大幅下滑，对此好想
你解释，公司“年产5万吨红枣及其制
品深加工项目（一期）”部分工程达到
预定可使用状态并结转固定资产，累
计折旧增加；对达到预定可使用状态
资产的借款费用，由原计入在建工程
调整计入到财务费用。同时为了提升
市场占有率，好想你强力推进了商超
渠道转型，2015年1-9月，商超渠道收
入同比增长了60%左右，在此过程中，
商超渠道销售费用大幅增加，影响了
好想你的整体利润。

本报讯凌应敏近日，百年老字号、
国资企业背景的全聚德集团在京发布
“互联网+”战略，引入外援成立合资公
司全面运营互联网餐饮业务，并率先将
镇店之宝全聚德烤鸭拿来“玩外卖”。

根据全聚德公告，在2015年，传统
高端餐饮普遍陷入困境之时，全聚德
虽保持逆势上涨，“但市场压力依然存
在，变革风险很大，但是不变革风险更
大”，全聚德相关负责人表示，全聚德
缺既懂互联网又懂餐饮的团队，而自
己培养团队是无法适应市场需要的。
为此，全聚德最终选定重庆狂草科技
有限公司。此次全聚德与其成立北京
鸭哥科技有限公司打造的全聚德小鸭

哥公号正式上线，推出全聚德外卖和
全聚德电商两大业务，且正式推出全
聚德手作鸭卷，除了小鸭哥公号外，用
户也可在百度外卖上订购全聚德外卖
产品。

“目前外卖烤鸭北京除了前门、和
平门、王府井门店外，其他直营店门店
3~5公里半径范围内，消费者都可以享
受外卖服务”，鸭哥科技董事长徐佳表
示，未来这种外卖烤鸭也将拓展到加
盟店，而此前的全聚德外卖烤鸭将退
出市场。

据了解，除了手作鸭卷外，全聚德
的芥末鸭掌、麻辣鸭膀丝等招牌菜也
通过外卖化测试同期上线。

本报讯 记者张乔生 4月12日下午，
美国加州西梅协会在北京威斯丁大酒店
举行新闻发布会暨品鉴会。美国驻华大
使馆农业贸易处负责人、西梅国际营销总
监以及部分媒体记者参加了此次活动。

美国驻华大使馆农业贸易处处长
roscannefreeseDrechcr表示，西梅来自美
国加州，也称为加州梅，当梅子成熟时，
其表皮呈深紫色，果肉呈琥珀色，是世界
的天然美味，西梅来到中国，加深了美国
与中国人民的友谊。首都保健营养美食
学会副秘书长陈治锟介绍，西梅含有丰
富的维生素A及纤维素，同时兼含铁和
钾等矿物质，却不含脂肪和胆固醇。西
梅可帮助老年人补充铁、锌、钾，强身健
骨，可使小孩增加各种维生素。西梅芳

香甜美，口感润滑，不仅能当零食吃，还
可入菜。无论用来做沙拉、糕点，还是主
食、配料，都非常合适。它和各种原料相
配，可做成各种美味食品，当作为配料
时，具有甘草的芳香，是现代人健康饮食
的佳品。西梅的加工产品也很多，如西
梅干、西梅汁、西梅糕等，随身携带，既可
以饱口福，又对健康有利。

据资料显示，西梅与中国的话梅不
同，西梅糖分很高，所以不需要腌制，也
不必添加任何糖、盐等调味品。不去
核、不发酵，直接高温脱水，就可以制成
西梅干食用。西梅本身含有天然抗氧
化剂，其含量在水果中名列榜首，这不
仅可防止果肉本身腐坏，还可帮助食用
者延缓衰老。国外很多运动员，特别是
长跑运动员都有每天吃西梅的习惯，可
以减缓肌肉的衰老。连时尚界，也开始
将目光转向西梅。好吃的热量太高，健
康的又不好吃，既美味又健康的更是
“千金难求”，这让关注美味又关注健康
的现代人伤透了脑筋。不过，西梅的出
现，才让人们真正有了一个两全其美的
选择。

美国一项研究表明，西梅所含的抗氧
化物质有延缓机体和大脑衰老的功效，有
助于中老年人补钙增强体质。美国健康
专家曾指出，成年人每人每日至少应摄入
一只新鲜西梅或3粒天然西梅制品，以补
充人体生命活动必需的各种维生素，微量
元素和膳食纤维。

活动期间，美国大厨还现场制作了西
梅食品供大家品鉴。

转型不佳 好想你净利亏损

全聚德引外援“触网”送外卖

美国加州西梅协会在京
举办品鉴活动


